20 LAT ROBOCLEAN POLAND

WYWIAD Z WEASCICIELEM -
PIOTREM SOBOTKA

Wywiad przeprowadzit Tomasz Nawrot - niezalezny redakator branzy MLM i DS

W sierpniu mineto 20 lat od zatozenia firmy Roboclean Poland. Poczatkowo funkcjonowata pod inng nazwa, ale profil
jej dziatalnosci jest niezmienny - sprzedaz i popularyzacja wielofunkcyjnych urzadzen z separatorem wodnym.
Zatozycielem firmy i jej wtascicielem jest Piotr Sobotka. Chroni on swojg prywatno$c¢ i nie lubi by¢ eksponowany.
Woli, aby pisano nie o nim, ale o Przedstawicielach. Jednak z okazji okragtej rocznicy firmy dat sie naméwié na

udzielenie krétkiego wywiadu.

Tomasz Nawrot: Jaka byta Twoja pierwsza praca
zawodowa?

Piotr Sobotka: Od razu po zakoniczeniu edukacji zatozytem
dziatalno$¢ gospodarcza. Nigdy nie pracowatem na etacie.
Zawsze chciatem by¢ niezalezny.

T.N.: W jaki sposéb zetkngates sie ze sprzedaza
bezposrednig?

P.S.: U rodzicéw przeprowadzono prezentacje. Prowadzacy
namowit mnie do uczestnictwa w kursie dotyczacym
sprzedazy i marketingu. Wtedy zalezato mi na ukonczeniu
bezptatnego szkolenia, a nie pracy jako Przedstawiciel.
Jednak aby zakonczy¢ kurs, nalezato przeprowadzic kilka
prezentacji urzadzen z separatorem wodnym. Okazato sig,
ze bardzo dobrze sie sprzedajg. To spowodowato, ze
rozpoczatem wspotprace.

T.N.: Jak myslisz, co byto powodem, dla ktérego sprzedaz
od poczatku szta Ci tak dobrze?

P.S.: Wynikato to z bardzo dobrej atmosfery na
prezentacjach, zaprzyjazniania sie z klientami. Umiejetnos¢
nawigzania z ludzmi dobrej relacji jest fundamentem dla
efektywnej sprzedazy.

T.N.: Jak rozwijata sie ta dziatalnos¢?

P.S.: Po kilku latach sprzedazy w charakterze Przedstawiciela
zostatem najmtodszym dystrybutorem w Polsce. Jednak
oprécz przeprowadzania szkolen dla oséb z mojego zespotu,
dalej jezdzitem na prezentacje i pomagatem sprzedawac
innym.

T.N.: W ktérym roku zaczates$ sprzedawac urzadzenie
Roboclean?

P.S.: W 2004 roku. W poréwnaniu do urzadzenia, ktérym
zajmowatem sie wczesniej, jest zdecydowanie lepszy i lepiej
wyposazony. Mozna powiedzie¢, ze wraz z Dystrybutorami
i Przedstawicielami stworzyliSmy najlepszg organizacje
sprzedazy bezposredniej w Polsce, dziatajgcg w sposob
etyczny i uczciwy. Do tej pory sprzedalisSmy kilkadziesigt
tysiecy urzadzen Roboclean w naszym kraju.

T.N.: Co daje Ci najwiecej satysfakcji w zwigzku z
prowadzeniem firmy Roboclean Poland?

P.S.: Bardzo duza sie¢ biur i Przedstawiciele. Sg to szczerzy,
otwarci i uczciwi ludzie. Dzieki nim w firmie jest rewelacyjna
atmosfera. Z duzg przyjemnoscig przychodze do pracy.

T.N.: Skad pozyskujesz tak fajnych ludzi?

P.S.: Zadowoleni przedstawiciele przyprowadzajg swoich
znajomych i klientéw. Zgtaszajg sie tez osoby z innych
organizacji, ktére chca sprzedawac najlepszy produkt

w najlepszej firmie.

T.N.: Przed naszg rozmowa przeprowadzitem rozeznanie
odnosnie prowadzonych przez Ciebie dziatalnosci. Jestes
wiascicielem duzej spétki deweloperskiej w Krakowie

i spotki deweloperskiej w Warszawie. Tylko w tamtym roku
wybudowates$ 100 apartamentéw w Krakowie i realizujesz
kolejne 300. Wybudowates tez apartamentowiec na
Zoliborzu. Masz réwniez firme biotechnologiczng w Gdyni,
z ktérg wspoétpracuje aktualnie ponad 5 tysigcy oséb,

a liczba ta stale rosnie. Ktéra z tych dziatalnosci jest dla
Ciebie najwazniejsza?

P.S.: W kazdej z tych firm pracuje wspaniaty zespét
pracownikéw. Jednak najwiecej czasu poswigcam firmie
Roboclean Poland. To naturalne, bo wszystko sie zaczeto od
mojego biura w Warszawie. Jezdze takze do biur w innych
miastach i spotykam tam ludzi entuzjastycznie nastawionych
do zycia i pracy.

T.N.: Co jest Twoim najwiekszym sukcesem zawodowym?
P.S.: Praca z duzg grupa wspaniatych ludzi, do ktérych moge
miec zaufanie i na ktérych moge liczy¢. Méwie to szczerze.
Mam satysfakcje, ze w kazdej firmie udato sie stworzy¢
zespot fajnych ludzi zadowolonych z pracy ze mna.

T.N.: Czy w dziatalnosSci zawodowej miate$ trudne
momenty?

P.S.: Co kilka lat sg trudne momenty.
T.N.: Jak sobie z nimi radzisz?
P.S.: Kompletnie nie zwracam na nie uwagi. Po prostu trzeba

robi¢ swoje, podejmowac codzienne wyzwania, by¢
zdeterminowanym.

Z Piotrem Sobotka rozmawiat Tomek Nawrot



